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ИПОТЕКА 7-20-25

7% - ставка по займу
20% - первоначальный взнос
до 25 лет – срок займа

заемдар қоржыны

трлн тг.1
қарыз алу
мөлшерлемесі

7 %
алғашқы жарна

20 %
несие мерзімі

12

6

9 3

25 жылға дейін

БАҒДАРЛАМАҒА ҚАТЫСУ ШАРТТАРЫ

Қазақстан Республикасының азаматы

Қазақстан Республикасының азаматтығы
болуы қажет

Қарыз алушыда кәсіпкерлік не/немесе еңбек
қызметінен түсетін табыс болуы керек

Табыстың болуы Баспананың болмауы

Қарыз алушыда Қазақстан Республикасының
аумағында отбасының әр мүшесіне шаққанда
15 шаршы метрден аспайтын жатақхана
бөлмелерінен, апатты жағдайдағы үйлерден
басқа баспананың болмауы керек

Ипотекалық заемдардың болмауы

Қарыз алушыда үй сатып алуға, оның
құрылысына немесе жөндеуге алған заемдар
бойынша өтелмеген қарыздар болмауы керек
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ПАЙДАЛАНУҒА БЕРІЛГЕН 
БАСТАПҚЫ ТҰРҒЫН ҮЙ 

Салушыдан (құрылысқа тапсырыс
берушіден) сатып алынатын жаңа үй

САТЫП АЛЫНАТЫН ҮЙГЕ 
ҚОЙЫЛАТЫН ТАЛАПТАР 

Астана, Алматы, 
Ақтау, Атырау 25 млн

Өзге өңірлер 15 млн

ҮЙДІҢ ЕҢ ЖОҒАРЫ ҚҰНЫ 
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ЗАЕМ СОМАСЫ ЖӘНЕ АЙЛЫҚ ТӨЛЕМДЕРДІҢ МӨЛШЕРІ

ЗАЕМНЫҢ СОМАСЫНА ЖӘНЕ МЕРЗІМІНЕ БАЙЛАНЫСТЫ, МЫҢ ТГ.

Заем сомасы

5 млн тг.

алғашқы жарна

20  млн тг.

заемның ең
үлкен сомасы

25  млн тг.

үйдің ең жоғары
құны

+ =

Астана, Алматы, Ақтау, Атырау қалалары үшін

3  млн тг.

алғашқы жарна

12  млн тг.

заемның ең
үлкен сомасы

15млн тг.

үйдің ең жоғары
құны

+ =

Өзге өңірлер үшін

АЙЛЫҚ ТӨЛЕМДЕР, МЫҢ ТГ. (ЗАЕМ МЕРЗІМІ 25 ЖЫЛ)

50

7 млн

71

10 млн

106

15 млн

141

20 млн
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ИПОТЕКАЛЫҚ ТҰРҒЫН ҮЙ ЗАЕМЫН ҚАЛАЙ АЛУҒА БОЛАДЫ

БАНК

Қарыз алушыны
тексеріп, заем беруді
мақұлдайды

КЛИЕНТ

Үй тауып, Банкке
жүгінеді

КЛИЕНТ ЖӘНЕ ҚҰРЫЛЫС САЛУШЫ

Клиент ССШ* жасайды
және Құрылыс салушыға
алғашқы жарнаны салады

БАНК

Заем береді, заем сомасын
Құрылыс салушыға
аударады

КЛИЕНТ

Жаңа үйдің кілтін
алады

5 * Сатып алу-сату шарты
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